CO POLACY MYSLA O UBEZPIECZENIACH NA ZYCIE?

1 Polacy sq coraz bardziej Swiadomi roli
ubezpieczen na zycie, ale ich nie kupujq

VS 28"

.Ubezpieczenie na zycie Posiada
to przejaw roztropnosci ubezpieczenie
i rozsadku” na zycie

Ponad potowa dorostych Polakow w wieku 25-45 lat twierdzi, ze posiadanie ubezpieczenia na zycie to przejaw roztropnosci i rozsadku.
To duzy skok w poréwnaniu z poprzednimi badaniami Prudential, przeprowadzonymi na takiej samej prébie w 2015 r.

Niestety, wzrostowi Swiadomosci i pozytywnemu postrzeganiu ubezpieczen na zycie nie towarzysza decyzje o ich zakupie.
Wedtug szacunkowych danych mniej niz %: dorostych Polakéw posiada indywidualne ubezpieczenie na zycie. To prawdziwy paradoks.
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CO POLACY MYSLA O UBEZPIECZENIACH NA ZYCIE?

D Dlaczego Polacy nie posiadajq ubezpieczenia na zycie?*
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~Obawiam sie ~Mam w pracy” .Ubezpieczenia .Nie znam sie «~Mam teraz
spotkania na zycie na ubezpieczeniach” pilniejsze rzeczy,
z agentem"* * sg niejasne” zajme sie
tym pozniej”

Polacy pytani o powody, dla ktérych nie posiadaja indywidualnego ubezpieczenia na zycie, najczesciej wskazuja na bariere w postaci spotkania
z agentem ubezpieczeniowym oraz fakt posiadania ubezpieczenia w pracy. Kolejne powody to opinie o niejasnosci ubezpieczen oraz brak
wiedzy o ubezpieczeniach. Co warte przywotania, az 40% respondentow twierdzi, ze ma teraz pilniejsze rzeczy na gtowie.

To mogtoby wskazywaé na dos¢ powszechnga postawe odktadania przez Polakéw waznych rzeczy na p6zniej. Czy to jest objaw prokrastynac;ji?

Badanie Prudential Family Index 2017/2018, ,Co Polacy mysla o ubezpieczeniach na zycie?" :‘\q‘
2017/2018 / badanie ogéInopolskie / préba reprezentatywna 25-45 lat / pytania z mozliwoscia wielokrotnego wyboru PRU DENTIAL A f f
*pytanie z mozliwoscig wielokrotnego wyboru, ktére dotyczyto indywidualnego ubezpieczenia na zycie ;'3 \“'//

** suma odpowiedzi wskazujgcych na obawe przed naciggnieciem ze strony agenta na zakup rzeczy i poczucie skrepowania przed spotkaniem z agentem



CO POLACY MYSLA O UBEZPIECZENIACH NA ZYCIE?

B Paradoks miodego boga #1*

41*

RESPONDENTOW TWIERDZI JEDNOCZESNIE

.Ubezpieczenie
to przejaw

.Nie ubezpieczam sie,
bo mam teraz
pilniejsze rzeczy
na gtowie;

roztropnosci
i rozsagdku”

pomysle o tym pézniej.”

Oto jeden z paradokséw mtodych bogow. W probie ogolnopolskiej 41% Polakéw w wieku 25-45 lat twierdzi, ze ubezpieczenie na zycie
to przejaw roztropnosci i rozsadku. Jednoczesnie ci sami respondenci twierdza, ze nie ubezpieczaja sie, poniewaz maja na gtowie pilniejsze

rzeczy i pomysla o tym pozniej. Czesto stwierdzenie o ,pilniejszych rzeczach na gtowie"” jest wymowka i szukaniem usprawiedliwienia dla
nieubezpieczania sie na zycie.

Badanie Prudential Family Index 2017/2018, ,Co Polacy mysla o ubezpieczeniach na zycie?" ~

2017/2018 / badanie ogéInopolskie / préba reprezentatywna 25-45 lat / pytania z mozliwoscia wielokrotnego wyboru PRU DENTIAL 7 A f f
*wszyscy — cata préba (dorosli Polacy, 25-45 lat) ;" \“‘//



CO POLACY MYSLA O UBEZPIECZENIACH NA ZYCIE?

B Paradoks miodego boga #2*

W GRUPIE OSOB NIEPOSIADAJACYCH INDYWIDUALNEGO UBEZPIECZENIA NA ZYCIE

JEDNOCZESNIE

67"

. : .Chetnie
~Obawiam sig skorzystam
spotkania z darmowej
z agentem™* porady”

Kolejny paradoks mtodych bogéw to rzekoma niechec do skorzystania z profesjonalnej porady agenta ubezpieczeniowego. W grupie oséb
nieposiadajacych ubezpieczenia na zycie az 58% ankietowanych jako powod podaje przekonanie, ze agenci ubezpieczeniowi naciagaja,
spotkanie z agentem zobowiazuje i trudno bedzie mu odmoéwic. Jednoczesnie az %5 tych samych respondentoéw twierdzi, ze chetnie skorzysta
z porady na temat ubezpieczenia na zycie.

>

Badanie Prudential Family Index 2017/2018, ,Co Polacy mysla o ubezpieczeniach na zycie?" —
2017/2018 / badanie ogélnopolskie / proba reprezentatywna 25-45 lat / pytania z mozliwoscia wielokrotnego wyboru PRU DENTIAL‘?‘ =f f
*pytanie zadane nieposiadajgcym indywidualnego ubezpieczenia na zycie ;') \z//

** suma odpowiedzi wskazujgcych na obawe przed naciggnieciem ze strony agenta na zakup rzeczy i poczucie skrepowania przed spotkaniem z agentem
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B Paradoks mlodego boga #3*

W GRUPIE OSOB NIEPOSIADAJACYCH INDYWIDUALNEGO UBEZPIECZENIA NA ZYCIE

JEDNOCZESNIE

40* 60

.Mam teraz pilniejsze
rzeczy na gtowie .Im wczesniej
i pomysle pomysle
o ubezpieczeniu o ubezpieczeniu,
poézniej” tym lepiej”

W grupie osob nieposiadajacych indywidualnego ubezpieczenia na zycie 40% ankietowanych twierdzi, ze przyczyna takiego stanu sa
«pilniejsze rzeczy na gltowie". Jednoczesnie 60% z nich stusznie zauwaza, ze im wczesniej pomysli o ubezpieczeniu, tym lepiej dla nich.

Jako spoteczenstwo szukamy usprawiedliwienia dla niecheci do zajmowania sie waznymi rzeczami tak wczesnie, jak to tylko mozliwe,
mimo ze tracimy, odktadajac je na pézniej.

Badanie Prudential Family Index 2017/2018, ,Co Polacy mysla o ubezpieczeniach na zycie?" . 2:2
2017/2018 / badanie ogéInopolskie / préba reprezentatywna 25-45 lat / pytania z mozliwoscia wielokrotnego wyboru PRU DENTIAL A 7S f
*pytanie zadane nieposiadajagcym indywidualnego ubezpieczenia na zycie ;" \“'//



